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Т.А. Лосева: 
– Сейчас фактически 

город обслуживают две 
мусоровывозящие ком-
пании: ЗАО «Управление 
отходами НН», с которой 
заключён договор у ООО 
«Управляющая компа-
ния», и ООО «ЧистоГрад», 
обслуживающее дома «Го-
родецкой домоуправляю-
щей компании». Однако в 
силу того, что в Городце 
очень много частного сек-
тора, где грунтовые доро-
ги и сложный ландшафт, 
считаю, что город нужно 
отдать в одни руки.  Если 
вывоз мусора от много-
квартирных домов – лако-
мый кусок для любой ком-
пании, то частный сектор 
может пойти только как 
нагрузка к дефицитному 
продукту. Компании при-
дётся здорово потрудить-
ся, чтобы заключить дого-
воры с домовладельцами. 
На мой взгляд, справед-
ливее отдать весь город 
одной компании и с неё 
спрашивать за чистоту и 
порядок.

Т.Ю. Крупина: 
– Не могу согласиться с 

тем, что монополия – это 

круглый стол

Вывоз мусора: 
монополия или конкуренция

НАшА ГАЗЕтА УжЕ пиСАлА О тОм, ЧтО С 1 дЕКАбря в ГОрОдцЕ СбОрОм и вывОЗОм мУСОрА 
ЗАНимАЕтСя ЗАО «УпрАвлЕНиЕ ОтхОдАми НН»

Наталья ВАЛЕНКО

Пришла новая фирма по приглашению 
ООО «Управляющая компания», которая за-
ключила с ней договор. Она хотела бы ока-
зывать весь спектр услуг по вывозу и ути-
лизации мусора, ведь ЗАО «Управление 
отходами НН» является одновременно вла-
дельцем полигона для утилизации твёрдых 
бытовых отходов (ТБО). Но не все хотят, что-
бы вывоз мусора осуществлялся монополь-
но. За столом редакции собрались те, кто 
решил обсудить плюсы и минусы монопо-
лии и конкуренции в этом вопросе.

хорошо. в своё время мы 
отошли от монополии в 
управлении домами, и это 
был правильный шаг. Кон-
куренция дисциплинирует 
управляющие компании, 
помогает собственникам 
сделать правильный вы-
бор исходя из конкурент-
ных тарифов. Наша домо-
управляющая компания, 
находясь в стеснённых эко-
номических условиях,  вы-
брала «ЧистоГрад», цено-
вая политика которого нас 
устроила. подписывать до-
говор с компанией, где из-
начально цена заложена 
выше, чем в наших тарифах, 
здравомыслящий человек 
не будет. Если мы пойдём 
на это, то не сделаем мно-
гое из того, что должны сде-
лать по ремонту и содержа-
нию домов, ведь именно 
эту статью «съест» высо-
кий тариф на вывоз мусо-
ра, а дома у нас далеко не 
новые. принятие условий 
монополиста ляжет грузом 
на плечи собственников 
и неумолимо приведёт к  
росту тарифов.

Р.С. Казнин:
– Нам приходилось ра-

ботать и с другими мусоро-
вывозящими компаниями 
и фиксировать нарушения 
кратности вывоза мусора, 
переполнения контейне-
ров, факты некачествен-
ного оказания услуг, отсут-
ствие просветительской 
и просто информацион-
ной работы с населением. 
проводили конкурс, ра-
ботали с новой организа- 
цией ООО «волна-НН», так-
же приходилось фиксиро-
вать факты некачественно 
оказанных услуг. приход 
ЗАО «Управление отхода-
ми НН» вернул жизнь го-
рода в привычное русло. 
Считаю, что пришла пора 
сделать город чистым и ра-
ботать с организацией, ко-
торая сможет это сделать. 
С тарифами наша компа-
ния достойно вышла из 
положения, никто не жа-
луется. А чистый город – 
главный аргумент за работу 
единой мусоровывозящей 
организации в городе.

Н.Р. Кузнецов: 
– я лично тоже за одну 

компанию. площадки для 
контейнеров у нас не раз-
делены. На одной стоят 

контейнеры обеих компа-
ний.  жители бросают му-
сор без разбора, вне за-
висимости от того, какая 
компания управляет до-
мом.  Контейнеры напол-
няются неравномерно. 
Надо и жильцов инфор-
мировать, и площадки  
сделать раздельные.

Т.Ю. Крупина: 
– так изначально и пла-

нировалось. в июне-июле 
с главой администрации 
города  объезжали кон-
тейнерные площадки, 
смотрели, где есть спор-
ные территории. К концу 
июля уже почти готово 
было решение о разделе 
площадок между управ-
ляющими компаниями. 
Однако внезапно вся ра-
бота была свёрнута, и в ав-
густе объявлен конкурс.

Т.А. Лосева: 
– площадки закрепле-

ны за управляющими ком-
паниями постановлением 
главы администрации Го-
родца. Но сейчас на них 
стоят контейнеры раз-
ных мусоросборщиков, 
что приведёт к тому, что 
они будут кивать друг на 
друга. На мой взгляд, лю-
бое дело лучше доверить 
профессионалам. ЗАО 
«Управление отходами 
НН» показало себя таким.

И.Н. Гаврилов: 
– Наши тарифы эконо-

мически обоснованы. Зани-
жение тарифов приводит к 
некачественно выполнен-
ным принятым на себя обя-
зательствам. Например, в 
силу того, что жители част-
ного сектора не были пол-
ностью охвачены догово-
рами и не оплачивали сбор 
и вывоз тбО ООО «Чисто-
Град», происходили случаи 
превышения размещения 
отходов на полигоне. мы 
пытались совместно ре-
шить данную проблему, но 
никто на себя ответствен-
ности за превышение объё-
мов не взял, что привело к 
некачественному оказанию 

услуг по сбору и вывозу му-
сора. 

Считаю, что разделение 
города между мусоровыво-
зящими компаниями будет 
ошибочным решением, по-
скольку услуги должны ока-
зываться в комплексе: сбор, 
вывоз и размещение отхо-
дов на объекте утилизации. 
Начав свою деятельность 
по сбору и вывозу в городе 
Городце, мы направили до-
статочное количество тех-
ники и за три дня вывезли 
более 3000 кубометров от-
ходов. Сейчас ситуация со 
сбором и вывозом взята на 
контроль и приведена в со-
ответствие с нормативны-
ми требованиями. Если на 
рынке города Городца оста-
нется две и более мусоро-
вывозящие компании, то 
мы будем настаивать на за-
креплении площадок меж-
ду мусорообразователями.

П.А. Грачёв: 
– хотелось бы узнать, 

как вы собираетесь орга-
низовать вывоз мусора в 
частном секторе?

И.Н. Гаврилов: 
– ЗАО «Управление от-

ходами НН» предполага-
ет контейнерный сбор му-
сора в частном секторе. 
встречи с жителями пока-
зали, что они, в основном, 
против пакетированного 
сбора. Форма договора с 
домовладельцами у нас 
имеется. по настоянию 
главы местного само-
управления т.А. лосевой, 
уже в договоре мы инфор-

мируем жителей о том, что 
считается КГО и тбО, что не 
следует бросать ни в кон-
тейнеры, ни в бункеры-на-
копители и прочее. Особое 
внимание мы обращаем на 
строительные отходы, ко-
торыми зачастую завалены 
контейнерные площадки. 
Заполнение ими контей-
неров приводит к порче 
контейнерного парка и до-
рогостоящей техники, по-
этому при наличии таких 
отходов необходимо сде-
лать отдельную заявку по 
телефону 8-930-8123070, и 
наша компания готова ока-
зать такую услугу и предо-
ставить контейнеры и спе-
циализированную технику 
для вывоза строительных 
отходов. К нарушителям 
будут применяться меры 
наказания, предусмотрен-
ные действующим зако-
нодательством. А в целом 
договор достаточно понят-
ный и простой.

Н.Р. Александров: 
– Слышал от своих из-

бирателей недовольство 
статьёй 5.4 вашего дого-
вора об оказании услуг. 
в ней написано: «Стои-
мость услуг по настояще-
му договору может быть 
изменена исполнителем 
в связи с изменением 
цен на энергоносители, 
ГСм, запчасти, а также 
в случае роста тарифа 
на утилизацию отходов, 
норматива образования 
тбО и КГО. при этом ис-
полнитель уведомляет 
об этом Заказчика че-
рез средства массовой 
информации (газета «Го-
родецкий вестник») не 
менее, чем за 10 дней 
до даты введения таких 
изменений». Как вы это 
прокомментируете?

И.Н. Гаврилов: 
– повышать тариф бу-

дем только при наличии 
к тому объективных фак-
торов, о которых сказано 
в договоре. Если подни-
мать тариф только один 

раз, то в него придётся 
закладывать все риски 
компании, и повышение 
будет существенным.

Л.А. Степанов:
– Не знаю, законно ли 

будет повышать тариф 
несколько раз в год. На-
верное, вы это лучше 
знаете. Но ведь в сфере 
жКх работают и другие 
коммерческие организа-
ции, у которых тоже есть 
риски. Если все так по-
ступать будут, разденут 
население догола. вот 
тут-то и пригодилась бы 
конкурирующая фирма. 
выбирать должен соб-
ственник, а ему нужно 
немного: вывозить мусор 
вовремя, площадки со-
держать в чистоте и без 
запаха, а оплата должна 
быть поменьше.

Какие выводы сдела-
ли для себя участники 
круглого стола?

 
Т.Ю. Крупина: 
–  Убеждена, что на 

рынке услуг должна быть 
конкуренция. и задача 
администрации города – 
не вводить монополию, 
а создавать равные усло-
вия для работы всех ком-
паний, разделив между 
ними зоны ответственно-
сти. А также помогать жи-
телям выбрать дешёвые, 
качественные услуги, не 
оставлять их наедине с 
проблемой выбора.

Р.С. Казнин: 
– Наша задача – сделать 

город чистым и удобным 
для жизни в нём. А вопро-
сы тарифов и другие можно 
и нужно решать совместно 
и взвешенно.

Н.Р. Кузнецов: 
– С приходом в микро-

район «Фурмановский», 
в котором я живу и явля-
юсь председателем ко-
митета общественности,  
ЗАО «Управление отхода-
ми НН» стало чисто. я ду-
маю, что у них есть силы и 
желание работать. С ними 
надо сотрудничать.

И.Н. Гаврилов: 
– Есть такая поговор-

ка: «Один в поле не воин». 
мы хотим сотрудничать и 
надеемся на поддержку и 
населения, и местной ад-
министрации. 

Л.А. Степанов:
– Не надо забывать про 

собственника жилья, ведь 
в конце концов все рабо-
тают на него. А нам, соб-
ственникам, надо учиться 
отстаивать свои права и вы-
бирать, что нас устраивает. 

П.А. Грачёв: 
–  Надо работать, идти 

вперёд и всё встанет 
на свои места. возмож-
ность оказывать услуги 
надо предоставить всем, 
а жизнь покажет, что луч-
ше – монополия или кон-
куренция.

Своё видение решения проблемы 
излагает глава местного самоуправления г. Городца т.А. лосева
Фото И. Луконина

в разговоре  
принимали участие 
глава местного 
самоуправления  
г. Городца Т.А. Лосева, 
директор 
ООО «Городецкая 
домоуправляющая 
компания» Т.Ю. Крупина, 
директор 
ООО «Управляющая 
компания» Р.С. Казнин, 
депутаты Думы 
г. Городца 
Н.Р. Александров, 
П.А. Грачёв, И.Л. Кудряшов, 
генеральный директор 
ЗАО «Управление
отходами НН» 
И.Н. Гаврилов,
председатель 
комитета управления 
микрорайоном 
«Фурмановский» 
Н.Р. Кузнецов, 
председатель 
домового комитета 
д. № 15 по ул. Шлюзовой 
Л.А. Степанов. 
Вела круглый стол 
главный редактор 
газеты 
«Городецкий вестник» 
И.В. Храмошкина.

для жителей  
города важнее всего 
тарифы. Какие они?
Утилизация 1м3 ТБО 
в ЗАО «Управление 
отходами НН» –
284 рубля 30 коп.
Вывоз 1 м3 мусора 
в ЗАО «Управление
 отходами НН» –
235 рублей 40 коп.
Сбор и вывоз 1 м3 

в ООО «ЧистоГрад» – 
160 рублей.


